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Hoy en dia la sociedad esta inmersa en la tecnologia. Es por eso que en

la actualidad estar a la par del avance tecnoldégico en el mundo

moderno, toda sociedad se constituye en la vanguardia de la

innovacion y el conocimiento hacia un mundo mas globalizado e

interactivo entre todos.

Es por eso que nace "Bolivia Tecnholdgica", un medio nativo digital

especializado en noticias sobre tecnologia, gadgets y sobretodo
informar todo en cuanto al mundo geek.

Mi misidon es llegar a la sociedad boliviana con informacion éptima con un sello
tecnoldgico unico en Bolivia.

Al ser un medio nativo digital con enfoque en el mundo tecnoldgico, el publico
boliviano tendra a su alcance noticias en cuanto al avance de la tecnologiay a su
vez darle a conocer las diferentes marcas potenciales que estan a la cuspide del
mundo geek, ya que como medio digital formaremos alianzas con las principales
empresas como Samsung, Huawei entre otros.

Mi vision se centra en consolidar un medio nativo digital con enfoqué en la
informacion tecnoldgica en Bolivia y lo que me hara unico en el rubro es generar
alianzas estratégicas con las grandes empresas afin de consolidar en el mercado un
medio digital de la mano de las mejores companias como Samsung, Huawei y
Apple.
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NOMBRE DEL MEDIO

ia Tecnologica",

El medio nativo digital que proyecto lleva el nombre de *
mpezando por Ia ciudad

ya que deseo alcanzar a todo el publico del eje troncal del (

OBJETIVOS DE BOLIVIA

TECNOLOGICA

Mi publico objetivo al cual esta dirigido mi producto es al publico GEEKS amantes de la

tecnologia.

Siendo mi publico objetivo hacia el mundo geek, como Bolivia Tecnoldgica

fortaleceremos alianzas con partners primeramente del eje troncal de Bolivia para saltar
o nacional hacia un mercado internacional, dando coberturas periodisticas a mis

ﬁores desde el Mobile World Congress en Barcelona y el CES de Las Vegas a tre
de la 1

scripcion a un NEWSLETTER DESDE MI SITIO WEB.




Porque mi producto respondera a las necesidades basicas del publico GEEK, al cual esta dirigido mi producto.
Lo que sera diferente a Bolivia Tecnoldgica de otros medios, va a ser que establecerd alianzas con partners para
consolidar el mercadeo y el consumo a nivel tecnoldgico tanto dentro como fuera de Bolivia.

Pero en primer lugar queremos consolidarnos en el mercado nacional a través de propuestas novedosas de la
mano de la tecnologia y que mejor de nuestros partners para atraer a mi publico objetivo por medio de una
suscripcion a mi newsletter a través de mi sitio web y una pagina en Facebook y un canal en YouTube.
Consideramos que un newsletter es primordial para obtener ingresos que mas adelante lo daré a conocer.
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QUE NECESIDADES RESUELVE
BOLIVIA TECNOLOGICA

Una de las principales cualidades de Bolivia Tecnologica es resolver las necesidades basicas en cuanto al
consumo tecnolégico en el mercado, por esa misma razon nuestra revista digital estd enfocado todo en
cuanto a la informacién de primera mano en tecnologia y el mundo geek, priorizando productos de primera
mano de las grandes companias del mercado estableciendo alianzas con nuestros partners para ofrecer
productos periodisticos de primera mano a través de nuestro sitio web y nuestro canal de YouTube para una
mayor atraccion y financiamiento en el mercado de nuestros socios y clientes.

Es por esa razon que nos consolidaremos primero en el mercado nacional con Samsung y Huawei para
proyectarnos a un mercado internacional.
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Bolivia Tecnoldgica sera pionera en brindar informacion
periodistica unica en cuanto a la tecnologiay el mundo geek.
Como estrategia de marketing se consolidara en establecer
alianzas estratéegicas con partners de un mercado nacional a
nivel internacional.

CANALES DE DISTRIBUCION: Sitio web en la Internet, pagina en
Facebook y un canal en YouTube y como producto de
monetizacion se consolidara un newsletter

RELACION CON EL CLIENTE: Al momento de la suscripcién al
newsletter por medio de la pagina web sera a un precio de 1
ddlar para conocer informacion de primera mano con nuestros
partners como Samsung y Huawei. Pero la informacion gratuita
y para canalizar y atraer clientes se potenciara mas el canal de
YouTube y la pagina en Facebook todo para adquirir
suscriptores para el newsletter.

ACTIVIDADES CLAVE: Se priorizara el unbonxing en el canal de
YouTube de un determinado producto de nuestras companias
aliadas como Samsung y Huawei que tienen presencia en el
mercado nacional. Para nuestro newsletter la clave sera la
redaccion comercial ya que sera pieza clave para nuestra
financiacion.

MERCADO: Para ello consolidaremos alianzas estratégicas con
las principales marcas del mercado nacional entre ellos
Samsung y Huawei y una vez consolidadas nuestras partners se
vendera la informacion de primera mano por medio de nuestro
newslettér, generando productos periodisticos de primer valor
como la entrevista, el reportaje y principalmente noticias en
cuanto a tecnologia relacionadas a mis aliados.
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las principales marcas del mercado a nivel
tecnologico, proporcionando informacion del
mundo geek desde un mercado nacional g
mercado internacional.

Una de nuestras principales fortalezas en cuanto a nuestro
proyecto es la innovacion en el mercado tecnoldgico como
periodistico.

A través de la monetizacion de nuestro newsletter, priorizaremos
informacion de primera mano para nuestros clientes que se
suscriban al mismo y por eso lo que nos caracteriza también va a
ser que consolidaremos alianzas con las principales marcas,
nuestros partners seran la base matricial de nuestro producto.

BOLIVIA TECNOLOGICA
________________________________________________________________________________________________________|]



Una vez alcanzados nuestros
objetivos, cabe destacar que nos
esforzaremos por continuar creciendo
durante los proximos anos.

Una de nuestras oportunidades que nos fortalecen como medio
digital especializado en el mundo geek, es la monetizacion de
nuestro newsletter a través de la suscripcion al mismo, por eso
que la matriz de nuestra empresa es la alianza con marcas como
Samsung y Huawei, lideres en el mercado nacional para
promover el unbonxing a través de nuestro canal de YouTube y el
plus informativo de un determinado equipo lo encontrara en
nuestro newsletter con informacion de primera mano bajo la
alianza de nuestros partners como Samsung y Huawei.
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En cuanto a las debilidades podemos deducir que aun no
estamos consolidados en el mercado nacional, por lo cual
nuestro proyecto tendra como eje principal para nuestro
content marketing a las redes sociales tomando como base a
Facebook a través de la creacion de una pagina y saltar a una
pagina web y posteriormente a la creacion de un canal de
YouTube.

La idea es crecer de adentro hacia afuera empezando de
menos a mas atrayendo con nuestro producto a nuestros
futuros partners.
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Si bien no contamos con los recursos econdmicos
necesarios para empezar con este emprendimiento,
sabemos que todo empresario tiene vista de aguila para que
de aqui en adelante podamos atraer a nuestro publico
objetivo y consolidando de ésta manera las alianzas
estratégicas con nuestros partners para dar a luz a nuestro
newsletter profesional de monetizacion. Nuestra idea
principal es de "menos a mas".
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